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ときがわカンパニー合同会社は、2016年1月に設立されました。
設立目的は「ときがわ町に、人が集まり、仕事が生まれる」状態を創ることです。そのために、
「仕事を自ら創り出せる」ミニ起業家を支援し、彼らが活躍する事で、ときがわ町や近隣地域に、

どんどん新たな仕事が生み出され、人が集まってくるような状態を創れればと考えています。
皆さんのご支援よろしくお願いします。

ときがわカンパニー合同会社がやっていること

発⾏：ときがわカンパニー合同会社 ⽂責：関根雅泰（せきねまさひろ）
住所：355-0343 埼⽟県⽐企郡ときがわ町五明1083-1 電話・FAX：0493-65-5700 （すみません、外出が多い為、留守電
にメッセージをお残し頂ければ、こちらからお電話します。 ただ、メールの⽅が連絡が取りやすく、ありがたいです。）
URL： https://tokigawa-company.com/ メール：info@learn-well.com

ときがわカンパニー（同）代表の関根雅泰（せきねまさひろ）です。
月1～2回の頻度で、この「ときがわカンパニー通信」を発行し、活動の様子を、
皆さんと共有できたらと考えています。どうぞよろしくお願いします。

（右の写真は、ときがわ町役場本庁舎前にある「ときがわ町起業支援施設 ioffice」です。）

はじめに

比企起業大学・比企起業大学大学院 卒業生インタビューvol.１６
比企起業大学２２秋 根岸 郁子さん

2017年にスタートした比企起業塾。その後、比企起業大学・大学院へと進化を遂げ、卒業生は51名となりました。このコーナーで
は、卒業生の声とその後の活動内容をお届けします。今回は、比企起業大学22秋期の根岸 郁子さんです。

−なぜ比企起業大学に入ろうと思ったのですか？
鳩山町で同じく農業を営んでいるちはるふぁーむの飯島さん

夫妻のお子さんと、うちの子どもが同級生なんです。飯島さん

家族とは家族ぐるみでずっとお付き合いをさせていただいてい
るのですが、そのお二人が比企起業大学大学院の卒業生で
比企起業大学のことはよく聞いていたんです。お二人が入学し

ていた頃は、全く自分ごととしては考えていなかったのですが、
パートを辞職し、農業をやっていこうと決意するも、不安を感じ
ていて……。どこか学ぶ場所がほしいなと思い、新たなステー

ジの第一歩として入学を決意しました。

−自己紹介をお願いします！

比企起業大学２３春「６月ゼミ」を開講しました。
2023年6月23日（金）18時～20時、比企起業大学23春「6月ゼミ」を開講しました。講師陣、学部生との意見交換の場です。今回

は、7名の学部生全員が参加しました。

−今後は、どのような活動をしていきたいですか？
現在、農業を営んでいますが、今後も「自然のことを学ぶ人」

でありたいと思っています。自然にあるものを利用して、体の治

癒力を高められるような自然素材の保湿剤など、農業からもっと
視野を広げて、活動していきたいと考えています。

根岸郁子さんについてもっと知りたい⽅は、
「かほりの」Instagramへ！→

●藤原さん（ときがわ町で半農半X）
・ベイビーステップ「ときがわ町で農業委員
をされている方にお話を伺う。農家さんの

不便に感じていることや持続可能な農業
についてなど聞き取り」。
・農業委員をされている顔見知りの有機栽

培農家さんとお話ができた。
・有機栽培をする人を応援したい
・農家さんのご面倒な点は、やはり出荷準

備や労働面。自分が一人で起業するな
ら、労働面はカバーしづらい。
・農業で柱を作るのが難しいので、プラス

の柱として冊子等の印刷物を考えている。

−比企起業大学に入ってよかったことは？
子ども達に「地域で仕事をする」という選択肢があるということを
知ってもらいたいという想いがあります。そのためにも、私も個人

事業主として頑張っていきたいのですが、個人で起業となると孤
独になってしまうことに抵抗感がありました。でも、比企起業大学
では、仲間や先輩方が何かと声をかけてくれるので、本当にあり

がたいです。悩みや雑談など、気軽に話せる同士がいるという
のは心の支えにもなっています。

●トムさん（ときがわ町でアウトドア体験）
・ベイビーステップ「利益と収支を意識して
利益率の高い商品作る事、マンネリしない

事、単価を上げて単価に対して顧客に聞
いてみる」
・関根さんに起業相談。カヤックでも十分

利益が出せることを再確認。
・送迎等のオプションをつけていけば、取り
こぼしもなくなってくるかと。単価アップへと

つなげていく。
・在日外国人のお客様が来てくれた。イン
ド人、バングラディシュ人。インバウンドツ

アーに入れるような。外国人にもっとリーチ
できたらいいなと。

・7月～8月は、繁忙期にならないといけな
い。しっかり稼げるようにしていきたい。

●松本さん（理学療法士）
・ベイビーステップ「東松山・比企地区のリ
ハビリ資源を調査する」

・東松山市は多いが、それ以外はない。
・10月に、フィジカルアセスメントをテーマ
としたオンライン講演の依頼が来た。

・バックエンドは、介護サービスの提供。
いかにフロントエンドを整備していくか。
・今必要としている人はもちろんだが、ま

だ必要としてない人が、いざ必要となった
時に、使ってもらえるようなフロントをそろ
えていく必要がある。

・地域の人も知っていて、ケアマネも知っ
ている。そういう状態を作りたい。

・自分のリハビリ専門は、心臓、肺が悪い
人。

●小原さん（絵本屋てくてく）
・ベイビーステップ「「こんな時におすすめ
めの絵本」というテーマで絵本の紹介を

週に1回する。4冊紹介が目標」。中高生
の保護者に向けて、発信（手書きチラシと
SNS）。

・2冊はしっかりできた。手書きチラシは継
続しているが、文章化が難しい。
・自分が出店する以外で、他に表現して

いる人達の所にいった。
・とある小学校では、放送室で全校に向
けて給食中に本を読む。絵が見られない

という状況下で、どんな絵本を選べばよい
か、勉強になった。

・声のメリハリを意識して読み聞かせをし
て、先生から褒められた。

●光さん（キャリアコンサルタント）
・ベイビーステップ「起業の際のメニューと
して気になっている絵画療法＆物語づくり

について調べる＆自分でやってみる」
・絵画療法：自分が好きな絵を描いて、物
語を作る。→思いもよらない、自分の本音

が、深い所が出てきた。
・今回のワークシートやってみて、カウンセ
リングをやりたいと感じた。できることから

やってみようと思った。
・良い子であることを求められてきた女性
の力になりたい。

【６月ゼミ課題書籍紹介】
神田 昌典著 『あなたの会社が90日で儲かる!』

●志村さん（消防士。地元が滑川）
・ベイビーステップ「ときたまひみつきち
COMORIVER、キャンプ民泊NONIWAを

実際に利用してみる」「谷津の里、馬と暮
らし学舎の活動について調べる」
・規模感のイメージが湧いた。自分がやる

としたら、規模を小さくしてもいい。
・谷津の里も非常に魅力的。ターゲットを
絞って、よりコアな所を狙っていってもよ

いのではと思った。
・キャンプ場＋サウナ
・パーソナルトレーナーのコンサルティン

グを受けている。今からできることとして、
教わっているところで、お客さんつくる、お

客さんに聴いてみるなど。

時間をかけず、売り上げを伸ばすマーケティング手
法とは？それは、「お客様主体の営業」から、「営業側
主体の営業」へ転換することです。地域において、個

人で起業し、長く続けていくためには、戦略的に進め
ていくことが必要です。個人で稼ぎ続けるための商品
作りを、この本を通して学んでいきましょう。

【6月ゼミワークシート質問内容】

・提供したい商品は？
・その商品に魅力を感じるポイントは？
・収益の柱となる商品は？

・気軽に試すことができる商品は？

所沢市生まれです。今では住宅
街ですが、小さい頃は畑や野原が
広がるのどかな地域で育ちまし

た。現在は、3人の子育てをしなが
ら、鳩山町で「かほりの」という屋号
で、農業を営んでいます。

学生時代は、英語が好きで、英
語の専門学校へ通っていました。
カナダやニュージーランドのような

自然豊かな地域に行くのに憧れて
いたんです。家族の事情により留
学まではできませんでしたが、今

でも行ってみたい！と言う気持ち
はありますね。

●高橋さん（コミュニティカフェ運営）
・ベイビーステップ「「街中俳句ギャラリー
札所巡り編」を販売できる形にする」

・今回の課題本を読んで、自分の中で
の、フロント、バックの商品化は見えてき
た。

・地域 街中俳句ギャラリー。その場所に
あったものを描いて、そこに飾ってもらう。
・巡礼と掛け合わせて、観音様を見な↗

がら、イラストを描く。寺院との関係性。
・似たようなことをやっている人との違いを
どう出すか。

・起業を念頭に、絵を描いて作家として、
どうファンを作って行くのか。

−かほりの商品 「鳩山産 金胡麻」

幼少期から、何か夢中になるというものは特にありませんでした
が、学生時代にやっていたパン屋のアルバイトがきっかけでパン
作りには、のめり込みました。いろんなパン屋さんでアルバイトを

するだけではなく、パン教室に通ったり、泊まり込みの研修まで
行ったり。パン屋さんの「雰囲気」も好きなんですよね。香ばしい
香り漂う、温かな空間。自分でパン教室をすることにも憧れをもっ

ていました。
今の夫とは、パン屋さんで働いている時に出会いました。結婚

して、3人の子どもに恵まれ、しばらくは子育て中心の生活に。少

し落ち着いてきたタイミングでパートを開始。子どもが成長するに
つれ、徐々に未来のことを考える余裕も生まれてきました。「この
ままでいいのかな…」。少し焦りみたいなのも感じ始めた時に、

家の目の前にある自然の存在に気付きます。「山があり、田があ
り、畑もあって……。ここで作った野菜やお米で料理をして、子

ども達を育てているんだな」と実感すると同時に、子ども達に、こ

「土のにほい、風のにほい、水のにほい
のする素敵な場所を大切にしていきた
い」という想いから、屋号を「かほりの」とし

ました。現在、うちの畑で大切に育てた金
胡麻を下記の店舗で販売中です！香り
高く、香ばしい金胡麻を是非お召し上が

りください。

・上熊井農産物直売所「ちょっくま」

・鳩山農産物直売所

の恵みを残していきたいという使命感
みたいなものが湧き上がってきました。
初めは家庭菜園くらいから開始。

パートを辞めてからは、本格的に農業
をスタートさせました。大地の恵みを
未来へ繋いでいくために、日焼けにも

負けず（笑）、日々畑で奮闘中です！

https://tokigawa-company.com/
mailto:info@learn-well.com


ときがわカンパニー代表
関根雅泰のLINE@です。

もしよかったら、
友達登録をお願いします。

最後まで読んでくださり、ありがとうございました。
次は第64号で活動を報告します。お楽しみに！ (編集：トキノキオク舎 風間ユカ)

おわりに

◎ときがわ町起業⽀援施設 iofficeでの「有料起業相談」のお申込みについて
「ときがわカンパニー」のブログに、「代表 関根の大まかなスケジュール」が出ていますので、そちらを確認の上、

「フォーム」からお申し込みください。（1回 約1時間 3,300円。 比企起業大学・大学院 関係者は、1回1,100円）
24時間、365日 いつでもお問合せ可能です。

本屋ときがわ町とは？
「本屋のないときがわ町に本屋さんを！」

という想いで2019年4月にスタートしまし
た。個人が自身の蔵書を出店者として持ち

寄り、お客さんに直接販売をして頂きま
す。
更に、今年1月に「ミニ起業家が集う場」と

して、リニューアル！本以外にもキッチン
カーやワークショップなど、出店してくださ

る方を募集しています。出店者としても、お
客さんとしても是非お気軽にお越しくださ
い。

トキノキオク舎通信vol.13
トキノキオク旅「小川町路地裏編」を開催しました！ 

「本屋ときがわ町」について

第５２回「本屋ときがわ町」を開催します！

日時：2023年7月16日（日）10時～15時
場所：起業支援施設ioffice（ときがわ町役場本庁舎前）

毎月第３日曜日は、「本屋ときがわ町」！
・出店者も、募集中！（出店料1日1,100円 比企起業大学関係者1日550円）

・気軽に、本屋のみ見に来て下さることも可能です。
・イベント参加の場合は、別途、参加費が必要になります。

比企起業大学・大学院「春の交流会２３」を開催しました。

本屋ときがわ町の
詳細はコチラ

こんにちは！比企起業大学大学院3期卒の風間ユカです。トキノキオク舎として、民俗学を通し、比企地域に残
る小さな伝統行事や風習を、楽しく、分かりやすく、伝える活動を展開中！
6月のトキノキオク旅は、小川町路地裏編。今回も3名の方をご案内させて頂きました。小川町に来るのが初め
ての方もいらっしゃり、ガイドブックには載っていないディープな小川町を堪能してもらいました。

（トキノキオク舎 風間ユカ）

2023年6月18日（日）第51回「本屋ときがわ町」を開催しました。季節は梅雨。雨を覚悟していましたが、ちょうど晴れ間も見える
いい感じのお天気となりました！

第５１回「本屋ときがわ町」を開催しました。

●サルティンボッカ中村さんの「窯焼きナポリピッツァを作って食
べよう！ワークショップ」
中村さんがお手製の生地を持ってきてくれて、それを参加者

が伸ばし、具材をのせていきます。今回は、マルゲリータ、キノコ
とベーコン、しらすと香味野菜の3種類。私も、妻と子どもと共に
作らせていただきました。なんと中村さんがイタリアンビールもご

用意してくださって……！せっかくなので作成したピザと共にい
ただきました！うーん、アツアツでとろーりとおいしい！最高！

●「本屋ときがわ町」に来てくれた人をご紹介！
・浅沼さん（比企大22秋）
・近所の子ども達とお母さん（ときがわ町）

・神山さんご家族（ときがわ町）
・ずこちさん（比企起業大学おうち起業部 講師）
・トムさん（比企大23春）奥様

・光さん（比企大23春）
・山なおさん（比企院3期生）
・花菖蒲まつりにいらした川越の方（ご夫婦）

その他お立ち寄りくださった皆様、ありがとうございました！本
屋ときがわ町は、関係者でなくても参加できますので、どうぞお
気軽にお越しください！

トキノキオク舎
Instagram

（@tokinokiokusha)

本屋ときがわ町
Facebookグループ

●出店者紹介
（１）サルティンボッカ中村さん＠小川町
（２）雑本のFull本屋＆トキノキオク舎 風間夫妻＠坂戸市

（３）本屋ときがわ町 ioffice店

2023年6月11日（土）10時～14時＠とし姉（比企起業大学21秋）の倉（東松山）で、比企起業大学・大学院「春の交流会23」を開
催しました。当日は、大人13名＋子供1名が、参加してくれました。

賑やかな大通りから一歩奥に入ると、そこには小川町の過去を
感じられる不思議な空間が広がっています。車ではなく、あえて
「歩く」ことで見えてくる小さな記憶のカケラたち。私が丁寧
に、少し興奮気味に（笑）お話しさせて頂きました。
7～9月は、トキノキオク学と称して座学の講座を開催しま
す。詳細は下記のインスタグラムにてご案内していますので、ご
興味のある方は是非覗いてみてください。

＜参加してくださった方々＞
・可沼さん（比企起業大学22秋）
・大塚さん（比企起業大学22秋）

・志村さん（比企起業大学23春）
・高橋さん（比企起業大学23春）
・藤原さん（（比企起業大学23春）

・松本さん（（比企起業大学23春）
・光さん（（比企起業大学23春）
・杉山さん（比企起業大学大学院 特別アド

バイザー清田さんのご友人）
・ユカさん（比企起業大学大学院3期）
・講師の林さん、風間さん

本屋ときがわ町に、この「ときがわカンパ
ニー通信」ご持参の⽅は、本（関根の販売する
しるし⼠本の⽂庫or新書）を1冊プレゼント！

ずこちさん（比企起業大学お
うち起業部講師）が、本屋ときが
わ町の告知イラストを描いて下

さいました！ありがとうございま
す！

比企起業大学では、春と秋の年に2回、交
流会を行っています。卒業生や在学生、講
師など関係者をお呼びし、食事をしながら交

流を深める会です。事業の相談や近況報告
等、皆さんいろんな話題で盛り上がっていま
した！

プレゼント企画！

⽐企起業⼤学総⻑の私が「⼤
切だな」「参考になる」と、線
やメモを記⼊した世界に1冊し
かない「しるし」の⼊った本で
す。ビジネスの参考にいかがで
しょうか？（本の種類によって
は、しるしの⼊っていないもの
もあります）


