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ときがわカンパニー（同）代表の、関

せ き ね

根雅
まさひろ

泰です。
月1〜2回の頻度で、この「ときがわカンパニー通信」を発行し、活動の様子を、
皆さんと共有できたらと考えています。どうぞよろしくお願いします。
左の写真は、ときがわ町役場本庁舎前にある「ときがわ町起業支援施設 ioffice」です。
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■ 発行：	 ときがわカンパニー合同会社　文責： 関根雅泰 （せきねまさひろ）
■ 住所：	 〒355-0343 埼玉県比企郡ときがわ町五明1083-1
■ 電話・FAX：	 0493-65-5700 （すみません、外出が多い為、留守電にメッセージをお残し頂ければ、こちらからお電話します）
■ メール：	 info@learn-well.com（メールの方が連絡が取りやすく、ありがたいです）
■ URL： 	 https://tokigawa-company.com/ 

ときがわカンパニー合同会社がやっていること
ときがわカンパニー合同会社は、2016年1月に設立されました。
設立目的は、「ときがわ町に、人が集まり、仕事が生まれる」状態を創ることです。
そのために、「仕事を自ら創り出せる」ミニ起業家を支援し、
彼らが活躍する事で、ときがわ町や近隣地域に、どんどん新たな仕事が
生み出され、人が集まってくるような状態を創れればと考えています。
皆さんのご支援よろしくお願いします。

　　　　 比企起業大学 24秋「入学式」を実施しました。

　　　　 比企起業大学 24秋「10月ゼミ」を開講しました。

2025年1月〜「マナビバ !本屋ときがわ町 v.3」をスタートします!

第67回「本屋ときがわ町v.2」を開催しました。

2024年10月4日（金）18時～19時Zoomで
比企起業大学24秋「入学式」を実施しました。
24秋は、6名の入学となりました。

１　祝辞	
●イブキさん
・半年前に入学、自分の事業を前に進め、大
学院にも進学することに。パートナーのミサ
トさんも入学。一緒に学んでいきましょう！
●風間さん（比企大・学長）
・5か月間は、あっという間
・一歩一歩進みつつ、共に学んでいけたら

２　自己紹介	
●浅見さん
・越生町で、オクムサ・マルシェというカフェを
10年経営。  https://okumusamarche.com/

・ライフワークとライスワークのバランス
・学ぶことで事業の土台を強くできるのでは
・長く事業を続けていける人間になれるよう
●ミサトさん
・自分はフリーランスのライター。事業モデ
ルを勉強し、組み立てていきたい。カナダで
は生き方を伝えるライターとして。日本の中
で、色々な方の話を聞いてきた
●すけさん
・嵐山町在住。情報発信の仕事をしてきた
・持っているスキル・経験で、近い人に喜んで
もらいたい。お客さんの作り方、お金の生み
出し方が分からない

●内田さん
・ときがわ在住。フリーランスで、動画編集
をやっているが、違和感があり、何をするか
悩んでいる。自己分析、自己理解をしている
●錦

にしこり

織さん
・静岡県出身。オーストラリアでサーファー
に。吉見町の養蜂場に20年近く勤務。とき
がわ町の「あきたい」さんとお笑いも始めた。
●中島さん
・小川町に、セミリタイアで家族で引っ越し
て1年。社労士。比企を元気にしていきたい

こんにちは！ときがわカンパニーの風間です。
2019年4月からスタートした本屋ときが
わ町の６年目も後半に差し掛かりました。
2023年１月から「本屋ときがわ町 versi
on2」として「よりミニ起業家が集う場にな
る！」を軸に、運営を続けてきました。最初
こそ順調だったものの、最近、出店者が集
まらないという課題を抱え、また運営側のラ
イフスタイルの変化に伴い、運営方法を見直
す必要を感じていたことから、10/20の本屋
ときがわ町において「本屋ときがわ町 versi
on3に向けた企画会議」を実施しました。

■ いただいたご意見を一部ご紹介いたします

●いろんな人と会える場に　●勉強になる場
●出店の足がかりに　●得るものが多い
● 比企大講師の関根さんや風間の人柄が感じら
れる場所。起業に興味なくても来られるように
●属性が近い人が来るので楽しい
●起業家を呼ぶのであれば異業種交流会
●月イチ開催でも少なくもっと皆さんと会いたい
●細 と々でも毎月やってもいいと思う
●ファミリー層呼んで、他の人にお任せできるよう
にするとか
●「本屋」という名称と内容が混乱するのでイメー
ジできるといい
●運営側の準備が簡単なのはセミナーかも
● ここでしかできないセミナーをやっているので
身内だけだともったいないのでは
●読書会もいい　●発表の機会があったらいい
●自分の事業をよくしたい、だから来たい

ご意見を踏まえ、2025年1月から「学び合う
場」を新たなコンセプトに据え  「マナビバ！
本屋ときがわ町 v.3」 とすることにしました。

■ 目的
１） ミニ起業家（ミニ起業家候補を含む）などの

学び上手を集める
２） 比企大卒業生に、セミナーやプレゼン登壇機

会をつくる
３） 比企ら辺をLearning Townにする

■ 開催日
1、3、5、7、9、11月の第三日曜日の10:00-15:00

■ 開催方法
本などの物販はそのままですが、毎回、必ずセ
ミナーやワークショップなどを開催することとし、
読書会も積極的に行っていくこととします。
これによって「学びの機会」を多くつくり出してい
きます。同時に、「セミナーやワークショップをや
ってみたい」と考えているミニ起業家の方々のア
ウトプットの機会をつくっていきたいと考えてい
ます。セミナーやワークショップをやりたい！とい
う皆さまは、ぜひこの機会をご活用いただけると
嬉しいです。

比企つづき、「本屋ときがわ町」を
どうぞよろしくお願いいたします！

2024年10月20日（日）本屋ときがわ町を開催しまし
た。朝8時半、iofficeで本屋のセッティング。風が強い
ので、のぼり（破れちゃいました）と黒板看板を屋内へ。
　金井さん（比企大 23秋）が来てくれました。「実家
から（TC通信に）載ってるよ、と言われまして…」　当日

（20日）新聞折込したTC通信、最新号を手渡しました。
　あいかさん（比企院7期生）が、自分
で育てたサツマイモを持って来てくれ
ました。よしきさん（比企院6期生）も
来てくれました。
いつもありがとうございます！

　出店者紹介（１）水引工房さおりさん。手軽に使える
「水引アート」を販売。早速、保坂さんが購入！
　10時30分「本屋ときがわ町 v.3に向けた企画会
議」スタート！おうち起業部講師の、ずこちさんが「卓
球台を使って、ランチェスターとかNFTとか、ごりごり
ビジネスを学ぶのが好き！」と言ってくれました。この
卓球台を、廃校からもらってきて良かったです。
　「本屋ときがわ町 v.3」に関するアイデアを、皆さんか
ら色々頂きました。自分達だけでは偏っていた狭い思

考が広がりました！皆さんから頂戴した意見を参考に、
これからまた色々考えていきたいと思います。どうもあ
りがとうございました！
　トムさんが、しるし士本を購入くださいました。さ
すが勉強熱心なトムさん、素晴らしい！　出店者紹介

（２）雑本のFull本屋＆トキノキオク舎＆戦国アクセサ
リー　風間さん、ユカさん＠坂戸市。ハロウィンお菓
子袋が魅力的なので、帰りに子供達に買っていきます。
　以前よく来てくれていた子（N君）が、久しぶりに来
てくれました。だいぶ大きくなりました。紙芝居も聞い
てくれて、楽しんでくれたみたいです。またおいで。
　農家民宿 楽屋の金子さんが来てくれ
ました。今回もナイスチョイスの本を購
入！　出店者のHさんが、金子さんの
TV出演を見たのがきっかけで、金子さ

んのウェブサイト等、熟読
されていたそうです。ご縁ですね～。
　比企大24秋に入学の内田さんが来て
くれました。風間学長に色々質問してい
ます。しるし士本「チャップリンとヒトラ

ー」を購入。非言語に興味があるそうで、比企院講師
の林さんと話が合うかもしれませんね。浅沼さん（比
企院7期生・おうち起業部講師）が来てくれて、お土産にハ
ロウィンかぼちゃを差し入れて下さいました！15時に
撤収作業。皆さん今回もありがとうございました！

2024年10月25日（金）18時～ 20時、比企
起業大学24秋「10月ゼミ」を開講しました。
講師陣、学部生との意見交換の場です。今
回は6名の内、5名の学部生が参加しました。

●浅見さん
つきあいたいお客は、町内にたくさんいるこ
とに気づけた。顔が思い浮かんだ。
●ミサトさん
小さく一番をとるには、自分はどこでどういう
1番のあり方が合っているのか。方法が見つ
かってないので5か月間で見出したい。
●内田さん
現在進行形で学んで検証して、こっちが仮
説なのではと思った。会社勤め、うつ病にな

って。色々仮説検証して、これかもと。抽象
から解像度が上がってきた。
●中島さん
全方位で無くても良い。好きなお客さんに
限定して、ウィンウィンでやっていってもいい
のかなと、このワークをやって思った。
●錦

にしこり

織さん
起業は情熱的だと感じた。苦手なことから
逃げてきた。「なぜつきあいたくない客を考
えるのか」という疑問がなくなった。

詳細は
こちら▼

詳細は
こちら▼
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比企大 22 春のHさんが撮影



ときがわ町起業⽀援施設 iofficeでの ｢有料起業相談｣のお申込みについて
「ときがわカンパニー」のブログに、「起業相談用：代表 関根の大まかなスケジュール」が出ています。
そちらをご確認の上、「フォーム」からお申し込みください。24時間、365日いつでもお問合せ可能です。
1回 1 時間で料金は3,300円、比企起業大学関係者・ときがわ町民は1,100円 を頂戴いたします。

編集後記  
「大切な思い」「長く続けてきたこと」を個人的
で宝物の様な本にする、そんなお仕事を始め
て半年が過ぎました。11月になって、ようやく
朝が冷え込むようになりましたね。
　先日、本屋ときがわ町に、蒸したてホッカ
ホカのサツマイモ（紅はるか）を差し入れし
たら、嬉しいことに大好評でした！
　5月半ばに定植した苗が、5ヶ月経ち、収
穫期を迎えました。晴天の続いている日の 
“仕事のスキマ時間 ” に、お芋掘りを繰り返
しております。地上から見ただけでは、まっ
たくお芋の大きさは分かりません。長いツ
ルを、根元を残して鎌で刈り、ズルズル… ズ

ルズル…、引きずって傍によけ、根元の土を
手で優しく退けていき、ちらっと見えた紫色
の面が…、大きいんです！ 今年は特に！
　サツマイモは「大きいと甘味が薄い」とか

「程々のサイズが美味しい」とか、色々言わ
れます。でも、大きいお芋も小さいお芋も、
とにかく美味しい、うちのサツマイ
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　何でだろう？ 時間をかけて落ち葉や枯
れ草をすき混み、土壌改良したからか？ 薬
を使わずに、微生物が豊富だからか？ 植え
付け時に穴を掘って、枯れ草を下に埋めた
からか？ 「船底植え」か？ つる返しをした
からか？ もちろん、猛暑で生育が良かった
のものある。色々な要因があるけれど、とし

姉さん（比企大21秋生）の実家の種苗店（東松
山）でおすすめめされた苗の「生命力」なのか
もしれない。今年は猛暑で畑の手入れが疎
かだったのに、豪雨にも、モグラにもめげず、
美味しくなってくれて、ありがとう！
＜そらとときの本
　  ・藤原あいか＞ 

そらとときの本への
ご相談・ご質問は
こちらのWEBまで！

らの受注も、特定サービスを供給する業者が
いないことがきっかけだった。
●イブキさん
・予算の目安を把握する為にしていることは？
●関根
・相場から考え、相手に予算感を伝えたとき
の反応を見ている。

３　読書会議＆事業会議（半年後の目標設定も）	
① 事業会議：イブキさん
・色々分散しているのかも。1つに絞って、柱
を作ることが大事。町づくりをやっていきた
い。稼いだ金額を投資して次の稼ぎを作って
いきたい。戦わずして勝つ今までにない商品
・営業7割、残り3割。計画と営業とした場
合、他の設計とか作業は、どこに入る？
●栗原さん
・自分も広げる系。広げられる才能があると
いうこと。町づくりは一人ではできない。
●風間さん
・課題解決だけだと楽しくない
●林さん
・両方に入りそう。結局、営業に注力しない
と。商品づくりは、内部管理かも。
●イブキさんの半年後の目標
・シェアハウスの仕組み。糸魚川の観光客向
けのお土産品。挑戦する人達に、挑戦できる
環境を作っていく。3月までに、ビジネスモデ

ルとして１つできたら。仲間にお金が払える
② 事業会議：Kさん
・研修でやったものは何種類かある
・ヒアリングして課題抽出するのが大事。
・7割ぐらいの力を顧客作りに使っていきたい
・事業を立てて、自分の不安を無くしていく。
その為に、顧客との関係性を作っていきたい
・自分のリストを充実させていきたい
・隠密行動、ゲリラ戦が面白い。弱者の戦略
として入っている。50歳で独立を目指す。会
社に頼らなくても、やっていける状態に。
・半年間のゴールに直接顧客を3社作りたい　
●イブキさん
・Ｋさんは、商品がはっきりしている
・企業研修というより、町づくり研修があれ
ば自分もできそう
●Kさん
・ステークホルダーに対して、ワークショップ。
未来づくり。実践者として、伴走する
・間接的にアプローチしていく。人や組織が
よくなることで、数字が上がる。1クッション
あるような領域を扱う。そこの接続が大事。
・営業をしていない。どの顔をして行こうか。
●栗原さん
・Ｋさんであれば、普通に行けば、とれそう。
●林さん
・Ｋさんは「何屋さんですか？」
●Kさん
・なんでもやりますよ。人や組織に関する便
利屋になっていくのもあり。大学院のネット
ワークが強く、動いてくれる人も多い。
●林さん
・看板がないと、顧客が頼みづらい。
●Kさん
・シニアへの研修に自信あり。自分があと数
年でそういう年代に入るので。3社に対して、

シニア向け研修を販売していくのもありかも。
その領域で、大学院博士課程も検討。

4　約束合意：次回（11月23日）に向けて　
① 半年後（2025年3月）の目標
●イブキさん
・ビジネスモデル（売上500万）を一つ作る
●Kさん
・シニア向け研修（仮）→直接顧客３社
●関根
・売上5,000万（24年4月～ 25年3月）
・一人当たり年間粗利2,400万円
・自己資本比率　70％　
●風間さん
・既存の継続＋拡大　・新規２社獲得
●栗原さん
・比企のジンジ　10社獲得（現在5社）
●林さん
・新規顧客3社獲得
② 次回（11月23日）までの約束
●イブキさん
・自分の稼働が価値になるビジネスモデルを
一つ考えてみる。自分がまずは食べれる仕
組みを構築し、余剰利益をまちづくりの投資
へ回す。今、市からもらっている契約を、新
しく取ることでもよいし、諸々検討する
●Kさん
・法人3社に対して人事関連担当者と課題
抽出のための面談の機会を持つ（シニアに関

する課題が抽出できた場合は、そこは獲得しにいく）

＊＊＊
皆さん、ありがとうございました！
これから半年間ともに進んでいきましょう！
応援よろしくお願い致します！

第 6 8 回  本屋ときがわ町 v . 2 を開催します

　　　　　　　 出店者の募集をしています
2024年11月17日（日）10時～15時
ときがわ町役場前の起業支援施設 iofficeにて

本屋ときがわ町に、この「ときがわカンパニー通信」をご持参の方は、関根の販売する 
しるし士本
4 4 4 4 4

の文庫or新書」を1冊プレゼント!  比企起業大学・総⻑の私が、 「大切だ
な」「参考になる！」と線やメモを記入した 「世界に1冊しかないしるし
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の入った本」で
す。ビジネスの参考にいかがですか?   （種類によっては、しるしの入っていない本もございます)

プレゼン
ト

します！
！

比企起業大学大学院 第８期ゼミ 第１回磨き合い会を開講しました。
2024年10月19日（土）13時30分～16時30
分、比企起業大学大学院　第８期「ゼミ（１） 
磨き合い会」を開講しました。今期は、 Kさん

（比企起業大学24春）とイブキさん（比企起
業大学24春）のお二人に対して、講師4名で
サポートしていきます。お二人の居住地（東
京、糸魚川）の関係から、今期はオンラインを
中心に行っていきます。

１　自己紹介・比企院への期待	
●Kさん
・立教大学大学院LDC修了。事業会社で、
100人ぐらいのメンバーをマネジメント
・スポーツを続けてきた
・将来的には、博士課程にも行きたい
・人や組織をよくしていく仕事をしていきたい
●イブキさん
・ソーシャルアーキテクト。社会的な建築家
・社会課題を発見する所から始めます。地域
おこし協力隊の期間中に、事業を形にしたい
・公共建築のリブランディング
・使う人がいない施設を盛り上げていく
・風景に触れられる宿を、集落で作っている

2　読書会議「ランチェスター弱者必勝の戦略」
●風間さん
・地域をかなり絞っている
・接近戦
・近い関係だからこそ
できることがある
・大手にはできてなくて、
顧客が不満に感じていた点を解消している
・高校の探究学習
●Kさん
・高校の部活動に、来月から指導で入る。部
活動だと単価は高くないが、他の案件にもつ
なげていけそう。

●イブキ
・地域の中に、どう経済を循環させるか
・外注していたものを、地元に発注
●風間さん
・学年が増えていくと、一人ではできない
・供給システムの構築をしていく必要がある
・先々は、地元の若者に仕事を発注したい
●栗原さん
・大手企業を訪問。「SEO対策やマーケティ
ング対策はどんなことを？」と質問された。
・ビズリーチ、Indeedは、SEO対策等強い。
・比企に絞って、人間関係を作っていること
が、大手にはしづらい点。自分たちは地元で
リアルで会っている強み。アナログ的戦略。

●風間さん
  比企のジンジ　　会員企業紹介note

●林さん
・大手はウェブが主。比企のジンジは、ウェブ
が従では。
●栗原さん
・ウェブにはある程度力を入れているが、強
みはアナログな部分だと再認識した。地域の
アナログをより強化していかないと、弱くなっ
てしまうかも。
・ホームページの無い会社が、比企のジンジ
作成の動画を観て、お申込み者が、2名いた。
●Kさん
・ヒアリングの重要性。
・大手はどういう営業をしているのか

・営業マンとしての競合はあるのか？
●風間さん
・大手は、市町村ではなく県に営業をかける
・大手は、知名度が圧倒的
・地元で知られるための関係構築が必要
●栗原さん
・局地戦の最終は、義理人情
・担当者とサシでやったら、人間力で勝てる
・局地戦で負けない人間力を、日々修行中
●イブキさん
・プラットフォームとしては、会社を集める方
が先になりそう。企業に登録するメリットを
どう説明したのか？
●栗原さん
・気合！ 地域の別案件で、50数社のリスト
を持っていた。
●林さん
・学びが必要。竹田陽一先生の、ランチェス
ター日めくりカレンダーも良い
・板橋区の社長さんと付き合っていて、研修
受注にも繋がっている
・採用はしたいが教育にお金をかけたくない、
という中小の社長さんはいる
●イブキさん
・この本の内容を実践しようとすると、大変そ
う。どうモチベーションを高めるのか？
●林さん
・読書時間を取れてない人が多い
・月１冊でも読めば、その人たちより上回れる
●Kさん
・学ぶのは好きだし、共感する
●林さん
・本を読め、テレアポをしろ等、教わった。
・従業員教育に興味がある社長を見つける。
●関根
・動くと、隙間ができる。供給する業者がい
ないことで、顧客が不満に感じる。某社様か

詳細は
こちら▶


