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ときがわカンパニー（同）代表の、関

せ き ね

根雅
まさひろ

泰です。
月1〜2回の頻度で、この「ときがわカンパニー通信」を発行し、活動の様子を、
皆さんと共有できたらと考えています。どうぞよろしくお願いします。
左の写真は、ときがわ町役場本庁舎前にある「ときがわ町起業支援施設 ioffice」です。
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■ 発行： ときがわカンパニー合同会社　文責： 関根雅泰 （せきねまさひろ）
■ 住所： 〒355-0343  埼玉県比企郡ときがわ町五明1083-1
■ 電話・FAX： 0493-65-5700 （すみません、外出が多い為、留守電にメッセージをお残し頂ければ、こちらからお電話します）
■ メール： m.sekine@learn-well.com （メールの方が連絡が取りやすく、ありがたいです）
■ URL：  https://tokigawa-company.com/ 

ときがわカンパニー合同会社がやっていること
ときがわカンパニー合同会社は、2016年1月に設立されました。
設立目的は、「ときがわ町に、人が集まり、仕事が生まれる」状態を創ることです。
そのために、「仕事を自ら創り出せる」ミニ起業家を支援し、
彼らが活躍する事で、ときがわ町や近隣地域に、どんどん新たな仕事が
生み出され、人が集まってくるような状態を創れればと考えています。
皆さんのご支援よろしくお願いします。

   まるキャン「2本目丸太看板」のご祈祷をしてもらいました 
　　　　　　　　　........................................................................................................................................................

ときがわカンパニー代表の関根です。2026年
3月1日（日）15時〜 16時半＠鳩山で、まる
キャン「2本目丸太看板」のご祈祷を、山伏
の瀧田さんにして頂きました。
　なぎーら（比企大22春）と、トヨ元家さん（比
企院3期）、菅沼朋香さん（比企院2期）も、鳩
山町コミュニティ・マルシェに来てくれました。
山なおさん（比企院3期）と、すけさん（比企大
24秋）が、準備を手伝ってくれています。
　関根が、ある山からお借りした石が、ある
方角を指し示すことになります。それは、数本
は建たないと、どこを指しているか分からない
と思います。看板の後ろに入れる「謎文字」も、
山なおさんに伝えました。この文字は、20本
建てた時に、意味がつながる文章になります。

＜第一部＞ 15時半、ご祈祷スタート。
途中、皆で「般若心経」を読み上げます。
＜第二部＞　いわば「地鎮祭」みたいな感じ
で、次の理由でご祈祷していただいています。

・看板を建てる場所を清め、
・地域の神様、仏様のご加護を祈り、
・まるキャン「丸太看板」建立の願意を伝え、
・まるキャンに関わる方々の安寧を願うため。

3月5日に、看板設置場所の、基礎工事を行
います。（山なおさん、ご安全に）
17時、かなぶん亭＠鳩山で、呑み会議。

2026年3月14日（土）10:00-15:30 
ミニ起業フェス＠鳩山開催！
鳩山町コミュニティ・マルシェにて

3月14日に丸太看板を建てる「わっしょい祭
り」は、「ミニ起業フェス」の導入となります。フ
ェスでは、菅沼さんによる「ビジネス歌謡ショ
ー」がフィナーレを飾ります。 比企起業大学
の学歌である「ランチェスター」も歌われます。
 　

そこに登場するコーラス「ときがわフォー」の

新人として、山なおさんがデビューすることに
なりました。（栗原さんが都合で参加できないため）

早速、振り付けとコーラスの練習です。 山な
おさん、いい感じでした！ 本番が楽しみです。
トヨさんが「最近、AI を使って、曲をたくさん
作ってまして」とのこと。山なおさんの話を聞き
ながら、その場で一曲作ってくれました。「山
の声が聞こえる by Toyo Motoie | Suno」  これ
は良い曲です！  すごいですね。

ご祈祷も終わり、これから 2本目丸太看板の
建立に入っていきます。応援してくださってい
る「応援団員24・25」の皆さんの
おかげです。感謝しております。
　　　　　　　   
ご祈祷に来て下さった山伏の瀧田さん、山な
おさん、トヨさん、菅沼さん、すけさん、なぎ
ーら、今日はありがとうございました。風間学
長、手配をありがとうございます！詳細はこちらから！ ▶︎

応援団員の皆さん▶︎

トヨさんが作った曲は
 こちらから聴けます！▶︎

イベントの詳細は
菅沼朋香さんのXからも！ ▶︎

第83回 マナビバ！本屋ときがわ町 v.3 を開催しました

ときがわカンパニー代表の関根です。2026
年2月16日（日）第83回本屋ときがわ町を開
催しました。当日のツイッター（X ）や、写真

（撮影：風間さん、関根）から、その様子をお伝
えします。

午前： ローカルリーディング講座②「進化し
つながる筏に学ぶ 〜西川材の川旅から読み
解く事業のカタチ」  午後：ブックカフェ「今年
探究したいと思っているテーマに関する本」
本屋準備完了！　いいお天気です。散歩がて
ら、ぜひ！お越しください。
　A君が今回もベイブレードを持ってきたの
で、私も息子たちが使って
た古いのを取りに。風間さ
んが最近「ベイブレードを
科学する」というオンライン
セミナーに息子さんと参加
して、面白かったそうです。

■ ローカルリーディング体験講座②
「進化し、つながる筏（いかだ）に学ぶ」 
〜西川材の川旅から読み解く事業のカタチ〜」  
by  トキノキオク舎 が、10時30分スタート！

ユカさんの講義
・キーワードは、流す、つなぐ、掴む。
・江戸から見て、西の川から来ているから
「西川材」となった。

・川幅に合わせて丸
太をつなげ、筏とし
て木を運んでいた。

・山方荷主の町田
屋8代目勝次郎が、
問屋になった。

・生産と販売をつな
げ、市場を読んで、
山を育てた。

ユカさんからの質問（一部抜粋）
Q.    あなたの筏のかたちは？ 
　　事業は今どの段階？

1）一人でミニ筏を扱っている。
2）誰かと連結して少し大きくなった。
3）これから広い川へ出ようとしている。 

Q.     情報の最前線は？ 
Q.     絶対に「流したくないもの」は何か？

とても考えさせ
られる「良い質
問」ですね！
　講義終了後、
意見交換が盛
り上がってます。

「川越そうめん・小川そうめん」「細川紙」「慈
光寺茶」「武甲山」等、次のテーマにつながり
そうなキーワードが色々出てきてます。

小原さん（比企大25春）が来てくださいました。
あいかさん（比企院7期）と談笑中。神山さん
が来てくれました。いつも顔を出してくださり
ありがとうございます！  小原さんと、あいかさ
んが、関根の「しるし士本」を購入くださいま
した！ ありがとうございます。

13時、ブックカフェ（ゆる読書会）「今年探究し
たいと思っているテーマに関する本」 by カザ
マスター、がスタート！
　ユカさんが持ってきたのは、お世話になっ
た、松本めぐみさんの本。「数字が苦手。今
まで苦手だった分野に、手をつけてみようか
な」と。『風船会計メソッド』私も買いました！
　山崎師匠が探求したいテーマ「スモールビ
ジネス」の一つの教科書が、竹内謙礼さんの

『売り方の正解』（私も買いました！）（竹内さん
は、ときがわ町に取材に来てくれたことがあります。
その節はありがとうございました。）

　金井さん（比企大23秋）が来てくれました。
有名人ぽさを醸し出してますね。 
　風間さんが探求したいテーマは「イノベー
ション」多様な人がつながり、価値を生み出
すサードラーニング。Ａさん、Ｂさん、Ｃさん
がつながった後、新しい価値が生み出されれ
ば、それがイノベーション。人がつながるだけ
ではない、その先を目指しているそうです。
　金井さん「自分では選ばないものをあえて
選ぶ」のが探求したいテーマ。今、夏目漱石
三部作を読んでいるそうです。これらの本は、
山崎師匠曰く「決断前、決断、決断後」が描
かれているそうです。
　関根が今年（2026年）探究したいテーマは

「組織開発の評価」。それに関する本『Evalu
ating Organizational Development（2018）』
を入り口に、色々な先行研究にあたっていき
たいと思います。

ブックカフェ終了後、次の読書会のテーマを
議論中。「繰り返し読みたくなる本」「続編が
読みたくなる本」「3月に関係する本」　どんな
テーマになるか楽しみです！
　15時、風間さん、ユカさんと一緒に撤収。A
君がかなり戦力になってくれて、机や黒板を
運んでくれました。ありがとう！ 
　皆さん、ありがとうございました。次回は、
3月の第3日曜日の15日（日）に開催します。
どうぞお楽しみに♪



QRコードは株式会社デンソーウェーブの登録商標です

ときがわ町起業⽀援施設 iofficeでの ｢有料起業相談｣のお申込みについて
「ときがわカンパニー」のブログに、「起業相談用：代表 関根の大まかなスケジュール」が出ています。
そちらをご確認の上、「フォーム」からお申し込みください。24時間、365日いつでもお問合せ可能です。
1回 1 時間で料金は3,300円、比企起業大学関係者・ときがわ町民は1,100円 を頂戴いたします。

● 講座・ワークショップ
　午前：ローカルリーディング体験講座③ by トキノキオク舎　参加費500円（モニター価格）
　午後： ブックカフェ「新たな自分に出会える本」by カザマスター　参加費1,000円

● 本、物販　　 ● はちみつジェラート「Bee Happy」
　　　　　　　 ●  「Full本屋＆トキノキオク舎」多ジャンルの本（雑本）
　　　　　 　　●  「本屋ときがわ町 ioffice店」ビジネス・起業本

開催内容の予告 （3月15日）

編集後記  
ご近所さんのお庭で、黄色い小さなフクジュ
ソウを見つけました。「幸せを招く」「永遠の
幸福」「思い出」というような花言葉があるそ
うですね。福と寿がつく縁起の良い名前は、
「人の願い」によって、今の呼び名になったのだ
とか。お庭を這うように、顔を出していました。
　温かな陽だまりに咲き、冷たい曇りの日に
は花を閉じ、温度を保つそうです。小さな姿
ながら、よくできているなと感心します。こう
やって足元からも、春はやってくるのですね。

同じ世代の友人に刺激を受け、春から、新し
いことに挑戦してみたいと思います。小さな
ことでも、なにかにチャレンジする方、いらっ
しゃいますか？
　大切な思いを、一冊の「本」という形にする
お手伝いをしています。人生の記録、作品集、
感謝の気持ちを本にして贈る方もいらっしゃ
います。　　＜そらとときの本・藤原あいか＞

ご相談・ご質問は
こちらのQRコードを読み込み
お問い合わせフォームから

2026年3月15日（日） 10:00–15:00  ときがわ町役場前 起業支援施設 iofficeにて
出店やイベントの企画は随時募集中！ ⚫︎フード（ランチ提供）⚫個店出店 ⚫講座、ワークショップ（午前・午後）
出店料： 比企起業大学関係者1日550円・半日330円　それ以外の方１日1,100円、半日660円
イベント（ワークショップ）を開催される場合は、出店料＋550円いただきます。
メールでお気軽にお問い合わせください。　E-mail：kazaman1157@gmail.com

第84 回 マナビバ ! 本屋ときがわ町 version3

比企起業大学大学院　総長の関根です。
2026年2月21日（土）13時30分〜 16時30
分、比企起業大学大学院 第9期「磨き合い
会（5）」を開講しました。
　今期は、ヒロさん（比企大25春）に対して、
講師4名と、先輩の楠田リエさん（比企院5期）
の 5名でサポートしています。当日の意見交
換の様子を、抜粋してご紹介します。

１．近況報告・約束合意の達成状況の確認 
ヒロさんの近況報告
① パンフレット及びホームページの完成と、

展開開始 ▶金井さんに作ってもらい公開！
https://sokyu-grouth-partner.com/

② 新規面談申し入れ４件、旗を立てる活動、
マインドシェア No.1 を獲得する活動の継
続 ▶ 8件、新たな面談を申し入れた。

③ 登録講師として採用追加１社（N社）に向
けた面談 ▶ 面談済で OKだった。営業担
当者向けデモを、3月17日に実施予定。

④ 採用された C、Y への営業活動で、存在

感をアピールし、早期案件受託に繋げる ▶ 
1社の月例会に参加。Slack で情報発信中。

⑤ M会計事務所の取引先紹介を受けアプロ
ーチする ▶ URL を送り、紹介を依頼した。
アクションは起こしているが、来月までにと
れるぞ！ という所まではいってない。

２．読書会議『クチコミュニティマーケティング』 
この本を読んでヒロさんが気になったこと
p 45 の、一本立てるとお客様がやってくる。と
いう部分。ホームページに想いは載せたが、
お客様から見た強みは、まだ分からないかも。
林さん　あえて 1本立てるとしたら？
ヒロさん　法人顧客、自律的人材による組
織の活性化、自己理解、自己肯定感。まだ
1本に決まっていない。
風間さん　差別化として、他と違うのは？
ヒロさん　業界を調べてないが、同じアプロ
ーチをしている人はいそう。自分の専売特許
ではない。大手研修会社のライセンス、価値
観カード、承認カードを使ったプログラム。
林さん　独自性は難しい。掛け合わせは、3
つぐらいあった方が良い。自分の例をあげる
と、「俳優 ×行政書士 ×教え方」となる。
ヒロさん　「研修講師×キャリコン×プロコー
チ」。まだエッジが立ってない。

３．事業会議  （ヒロさんの内容のみ掲載）
● ヒロさんがヒントを得たいこと

旗、エッジを立てる。お客様が抱えている課題
やニーズに対する解決策を提供する。潜在的
なお客様に対するアプローチが揺れ動いてい
る。どのようにバランスをとるか。
● ヒロさんの強み（前回ゼミより）

「安心できる大人であり、話すことで前に進ま
せてくれる人」。これはスキルではなく人として
の在り方。簡単には真似できないし、年齢を
重ねるほど、価値があがる強みです。
関根さん　ヒロさんの強みをいかして、自社
顧客に提案予定（2月26日）間接営業の先を、
3社ぐらいに絞った方がよいのでは？
栗原さん　間接営業先3社の登録講師は、
どんな人達？ 他の講師がやらないようなこと。
ヒロさんにしかできないことは？
風間さん　間接営業先の顧客がどこか？
ヒロさん　営業と距離を詰める、接近戦。　
入口は狭く、奥行きは深く考えたい。

４．ヒロさんの約束合意  

① ベンダー企業との距離を詰める。
② 蒔いた種の、個別刈りとりに努める（4 件）。
 
ヒロさん、3月末の目標達成に向けて、お互い
頑張りましょう！  活動報告会も楽しみです！  
皆さん、ありがとうございました。

比企起業大学大学院 第9期「磨き合い会（５）」を開講しました比企起業大学25秋1月ゼミを開講しました
比企起業大学　総長の関根です。
2026年2月27日（金）18時〜 20時、比企起
業大学25秋「2月ゼミ」を開講しました。講
師陣、学部生との意見交換の場です。今回
は、4名の学部生全員が参加しました。差し
さわりのない範囲で、当日の様子を、チャット
を基に、抜粋して共有します。（まとめて下さっ
た風間学長、ありがとうございます！）

近況報告・ベイビーステップ	 　
● 石田さん  ＜ベイビーステップ（BS）＞
3Sメソッドの目次案作成
▶ 3 Sメソッド（整理・整頓・清掃の 3 つを基本
とする、職場環境改善の考え方）を作った。こ
れから項目を具体化し、もっと削っていく。
宇佐美さん　現場の人は「こんなにやらない
といけないの！」と思うかもしれない。
Ｔさん　3Sメソッドは、何に使うの？
石田さん　人材育成に活用。学習すべき項
目の一覧。改めて、いっぱいあるなと。
ケイさん　着実に、次の一歩を決められてい
て、素晴らしい。
● 宇佐美さん  ＜BS＞
① 遅ればせながら2026年の年間計画を明
確にして、比企大卒業後も継続して取り組め
るようマインドセットし、必要な体制を整える。
② 居酒屋イベントの推進。クラウドファンディ
ングの公開を目指す。
▶ 1月31日の比企大・事業計画スイコウ会
が、刺激になった。その後、個人事業計画を
立てた。クラウドファンディングも作った。店
主の都合もあり、実施は少し先に。法人化す
ると、できることも増えそう。
石田さん　クラウドファンディングの登録の

ハードルは？
宇佐美さん　ハードルは低いと思う。初めて
やったが、簡単にできる。お金をどう集める
か。いかにストーリーを作るかがポイント。
ケイさん　宇佐美さんはパワフルな方。どの
ぐらいの割合を、展開に費やしていきたいと？
宇佐美さん　40 代までは、仕事は仕事で、
プライベートはプライベートだった。今は、仕
事もプライベートも100 で。
ケイさん　わくわくドリブン（ときめきを原動力
にして動くこと）で、絶対成功する！
宇佐美さん　今まで、趣味でやってきたこと
なので、苦にならない。
● ケイさん  ＜BS＞
① 比企大での学びを振り返り
② 比企４コマ漫画作り ☞
▶ 関根さんに前回詰められて、起業に対して
どういう姿勢で臨むか、もっと考えないといけ
ない。何をしたいかを、半年では明確にはで
きなかった。起業した方にも話を聞きたい。前
回、グッと詰められたことが響き、4 コマ漫画
を作った。結局、「やるか、やらないか」、起
業にどこまで関わるか、考えないと。
風間さん　比企大は、「絶対に起業しよう！」
と、勧めているわけではない。
Tさん　前回、詰められたというのは？
ケイさん　「起業せずに、雇用という方向で
すか？ 」と訊かれた。でも、そうじゃないなと。
宇佐美さん　ケイさんはケイさんのやり方で、
意思をもってやっていかれたら良いのでは？
石田さん　漫画の出来が素晴らしい。依頼し
たら描いてもらえる？
ケイさん　四コマ漫画はＡＩ。プロンプト（AI

への指示）を、いかに描きたい内容に寄せるか
です。制作を依頼されたら、受けます！
● Tさん  ＜BS＞
①「間接営業」のつながる先を探してみる　

（現在の勤務先以外）
② 所属するコミュニティを調べてみる。また
は良いタイミングで、どこかの会員になる。

▶ 間接営業のつながる先は、2社できそう。
キャリアの団体へ、3〜4月の入会を検討中。
居場所の一つとしても。
石田さん　その団体に入っている。仕事の依
頼も頻繁に来る。
ケイさん　本を１冊書いてもいいかもとは、ど
んな感じの本を？
Ｔさん　それは、キャリア関連の本。世に何
を問いたいのか？ パッションを呼び戻したい。
宇佐美さん　間接営業先は、2 つを深くとい
うイメージ？
Ｔさん　65歳を過ぎるので、月10日ぐらいで
働けたら。2社で十分かな。
宇佐美さん　60代半ばの方への提案の参
考になる。お金や、働く時間など。

皆さん、ありがとうございました！ 

ケイさんがAIを使って描いてくれた4コマ漫画はこちら！

比企大23秋の金井さんが制作した
ヒロさんの「蒼穹グロースパートナー」の

ホームページはこちら！ ▶︎


